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Dale la bienvenida a mas negocios de Cisco, despidete de la complejidad. Los Enterprise
Agreements (EA) facilitan a tus clientes la compra, el consumo, la consolidacion vy la gestion de
todas sus suscripciones, software y licencias de Cisco. Ofrecen la mejor relacién calidad-precio
y previsibilidad financiera, a la vez que mantienen la resistencia y la seguridad de la red.

EA 3.0 permite combinar todo el portfolio de Cisco en un acuerdo de licencia que ofrece
mayor flexibilidad en cuanto a ventas cruzadas, predictibilidad financiera y operaciones
comerciales. Este nuevo acuerdo ofrece al cliente final una experiencia de licencia simplificada
y una mayor flexibilidad para escalar sus inversiones de Cisco a medida gque sus necesidades
comerciales cambian.

Simplicidad
integrada

Un modelo o marco
comercial para comprar
software y suscripciones
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Con Simplify EA, Comstor te proporciona
las certificaciones para varias
arquitecturas. Por lo tanto, con un acuerdo
para todo el portfolio, tu y tus clientes
pueden adquirir soluciones de todas las
arquitecturas de Cisco, incluso si no tienes
certificacion para vender todas.

Los EA son comunes en la
industria del software

Disenado para facilitar y
simplificar la gestiéon
y solicitud de software
También facilitamos su “consumo”, sin
facturacion retroactiva, para que tu y tus
clientes puedan acceder a soluciones
nuevas, escalarlas con facilidad e
implementarlas segln sea necesario.

Permite que los clientes
aumenten sus licencias en funcién
de la demanda para afrontar los

distintos requisitos a medida que la
red evoluciona

Y facilitamos la “gestion”, de modo tal
gue tus clientes sepan en qué situacion
se encuentran, con cada contrato
consolidado en uno solo vy la cancelacion
conjunta de software y servicios.

Diseflado para o
mejor relacion calidad-p

¢Cual es tu ganancia?
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True
Forward
anual

Cuando los
contratos se
actualizan para
dar cuenta del
crecimiento
de los clientes,
aumenta el valor
del acuerdo.
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Servicios de
gestion del
ciclo de vida
del software

Puedes aprovechar
la bonificacion
por activacion

VIP, lo que supone
un mejor TCO

para los clientes,
una renovacion
facil y mejores
oportunidades de
venta para ti.
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Plataforma
unica para
ventas
cruzadas

Los clientes
pueden afadir
a sus contratos

los paguetes

de software
adicionales que

necesiten, lo
gue se traduce

en mayores
acuerdos para ti.
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Bloqueo de la
competencia

La cobertura de
toda la empresa
deja fuera a los
competidores
hiperespecializados.

Mejores
acuerdos

Los ingresos del
software Cisco
EA son dos o tres
veces mayores
por cliente que
los acuerdos
transaccionales.

True Forward: mejor relacion calidad-precio

» Capacidad de escalar sin cargos punitivos.

* Flexibilidad para anadir usuarios si los requisitos
de red cambian a mitad de contrato.
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Después del segundo
aniversario

Sin cambios en la cantidad de
usuarios. Facturacion basada
en 2200 licencias de usuario

150 licencias _
utilizadas

de forma
gratuita

Después del
primer
aniversario
Facturacion basada en
2200 licencias de
usuario

Fin del afo 3
Finalizacion de EA

Ano 1
200 licencias

Cambio de usuarios JRElECECEN
= de forma =
requerido

— gratuita
Se consumieron 200
licencias adicionales

Fin del afo 2
Revision anual

Fin_ d | afio 1 ) . o
P Después de la expiracion del EA
Se tomara en cuenta la nueva cuenta de

usuario para el precio de renovacion

Agosto

Inicio
1de enero

Escenario anterior
El cliente ha comprado-2000 licencias de usuario-con
un Cisco EA de acceso inaldambrico por 3 afios.

¢No estas certificado? iNo es problema!

Las certificaciones cuestan tiempo, dinero y recursos. Con el programa Simplify
EA, estamos acreditados para ofrecer Cisco EA a todos nuestros partners en
EMEA. Esto significa que ya no es necesario completar las certificaciones

de EA cuando se vende un EA a través de Comstor. Puedes

utilizar nuestras certificaciones para vender EA

para cada solucion de Cisco y no perder

ninguna oportunidad.

Enterprise Agreement 3.0

1 EA 3.0 includes
‘5 portfolios’

Applications Networking
Infrastructure Infrastructure
2 Portfolios are

made up of
‘Suites’
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A collection
3 of ‘Suites’ is
a ‘Solution’
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Simplify EA de Comstor
en cuatro pasos sencillos

Firmar el anexo de
CSR de Comstor

Tener una Smart
éCuales son los requisitos minimos? @jf doa“”t de ClEa
e El criterio de entrada para los Cisco EA es un valor

de contrato minimo de 100 OO0 ddlares.

El criterio de entrada para los productos de
Colaboracion requiere un minimo de 250
trabajadores del conocimiento.

Los EA de Cisco estan disponible durante tres
o cinco anos para Cisco DNA, Data Center,
Collaboration y Security.

acion de EA

Aceptar los términos
y las condiciones del
programa Simplify EA
de PPE

Por qué anadir Cisco Capital a tus EA

Cisco Capital ofrece opciones de pago flexible para ayudarte a
cerrar acuerdos mas grandes.
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Flexibilidad

El partner elige
cuando y como La
Capital le facturara

Flujo de caja

El partner recibe pagos
por adelantado de
Cisco Capital

Tamano de
acuerdos
financiacion puede

mejorar el tamano de

los acuerdos en un
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Modelo seguro

El riesgo de licencias
impagadas es cubierto
por Capital en caso de
insolvencia del cliente

Seguridad
monetaria
Las fluctuaciones no
afectaran al partner que

compra en dolares y
vende en moneda local

Para hacer crecer tu empresa con
Simplify EA, contacta con tu gerente de
cuenta de Comstor hoy mismo.
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30 % promedio
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Ventaja
competitiva
Soluciones de pago
con tasas de interés
atractivas para que
puedas diferenciarte

Ahorros en facturacion

La carga de la facturacion deja
de recaer sobre el partner, ya que
Capital le factura al cliente
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