Mit der Cisco Partner Experience
Platform (PXP) und Disti
Partner View (DPV).

A cisco
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Sie sind Partner von Cisco und wollen den Uberblick iiber
die sich standig verandernde Systemlandschaft von Cisco
mit all seinen Services, Losungen und Produkten behalten?

Dann haben wir genau das Richtige fur Sie! Comstor
arbeitet eng mit Cisco zusammen und unterstutzt Cisco-
Partner dabei, fundierte Entscheidungen zu treffen und ihre
Unternehmenswachstum voranzutreiben.

In diesem Zusammenhang moéchten wir Ihnen die Cisco Partner Experience Platform
(PXP) vorstellen, die speziell fur Cisco-Partner wie Sie um die Option Disti Partner
View (DPV) erweitert wurde.

Sie fragen sich, was DPV ist und wie
die Option lhrem Cisco-Geschaft
neuen Schwung verleihen kann?

Rentabilitats- Verbesserte Ablaufe

steigerung

Praxisoptimierung

Setzen Sie auf
Automatisierung

und bewahrte
EinfUhrungsstrategien

mit LCA und AutoQuote.
Erhalten Sie einen besseren
Uberblick, optimieren Sie
Verfahren und erreichen

Sie eine herausragende
Kundenzufriedenheit.
Verlassen Sie sich auf
Comstor und erhalten Sie
einen proaktiven Support, der
die Zufriedenheit und Treue
Ihrer Kunden garantiert.

Beurteilung der Praxisreife
Ihres Unternehmens und
Ermittlung von Bereichen
mit Verbesserungspotenzial.
Verbesserung der
Performance in den
wichtigsten Praxismodellen
zur Férderung eines
nachhaltigen Wachstumes.

Optimale Ausschépfung
der Vorteile von CSPP, VIP
Incentives und exklusiven
Rabatten. Optimierungder
Rentabilitat, um den
gesamten Geschaftserfolg
sicherzustellen.

Grunde fur PXP mit Comstor

Umfassender Uberblick

Die Partner Experience Platform (PXP) bietet Ihnen einen umfassenden Uberblick tiber
Ihre Geschaftsmoglichkeiten Uber alle Vertriebswege hinweg. Dazu gehdren Abschluss
und Verlangerung von Service-Vertragen, Software-Verlangerungen und die Etablierung
von Enterprise Agreements, Hardware-Refreshs und ein Uberblick Uber auslaufende

Support-Vertrage. PXP verschafft lhnen einen versténdlichen Uberblick tiber das Potenzial

Ihres Unternehmens.

Maximierung von Rabatten

@ PXP hilft Innen dabei, mdgliche Rabatte voll auszuschdpfen. Die Plattform bietet
einen liickenlosen Uberblick Uber nicht abgedeckte Hardware und Méglichkeiten
['3 der Produktmigration. Zudem ermaoglicht Sie einen Vergleich Ihrer Leistung mit

der lhrer Mitstreiter. Mit PXP kdnnen Sie Ihre Rabatte voll ausschépfen und lhre
Rentabilitat optimieren.

Das Know-how von Comstor

Erkenntnisse zu gewinnen, Ihre Entscheidungsfindung zu verbessern und das Wachstum
Ihres Unternehmens zu beschleunigen. Das umfassende Wissen von Comstor bietet Ihnen
die Moglichkeit, das Potenzial der Plattform voll auszuschdépfen und fir lhr Unternehmen
zu erschlieBBen.

@ Als Partner von Comstor kdnnen Sie die Vorteile von PXP nutzen, um wertvolle

Der Einstieg ist ganz einfach

Begeben Sie sich auf eine Reise, die lhr
Unternehmen verandern wird - mit Cisco
PXP und DPV. Wenden Sie sich noch heute an
Ihren Comstor Account Manager und nutzen
Sie das ganze Potenzial von DPV und PXP.

Mit der Einrichtung eines ,,Disti Partner View
Relationship Management‘ kénnen Sie eine
zuverlassige und langfristige Partnerschaft
mit Comstor aufbauen. |hr PSS-Administrator
(Partner Self-Service) unterstitzt Sie bei
diesem Prozess und gewahrt Ihnen Zugang
zu einem anfanglichen Zeitraum von 12
Monaten mit der Option auf Verlangerung.

Weitere Einzelheiten dartber, wie DPV Ihnen
bei der geschaftlichen Wertschépfung helfen
kann, finden Sie im Distributor Partner
View (DPV) Benutzerhandbuch fiir Reseller
(Anmeldedaten erforderlich).

Wenden Sie sich noch heute an lhren Comstor
Account Manager, erfahren Sie mehr liber DPV und
begeben Sie sich mit Cisco PXP und DPV auf eine
Reise, die Ihr Unternehmen verandern wird.



